Insurance Campus

Die Tarifwelt der HanseMerkur: Mehrwerte und Highlights aus KV, LV und SHU-Versicherungen




Insurance Campus
16. — 18. Juni 2024

HanseMerkur AZP und seine
(Marketing) Zielgruppen




Ihr heutiger Referent:

Peter Piasecki
Key-Account-Manager
peter.piasecki@hansemerkur.de
0151-11557711

HanseMerkur



lhre Ansprechpartner in Sachen KV (fiir Menschen):

Peter Piasecki

peter.piasecki@hansemerkur.de

0151-11557711

Gebiet Nord/Ost— PLZ 0 - 2, 30 — 31, 37 — 39, 49, 98 & 99

Marc Warsany
marc.warsany@hansemerkur.de
0173-2826446

Gebiet West — PLZ 40 — 48, 5, 6, 32 - 36

Hartmut Ziliner
hartmut.zillner@hansemerkur.de
0173-5952255

Gebiet Sud — PLZ 7, 8, 90 - 97

HanseMerkur



12 BestFit & ProFit Plus

HanseMerkur AZP




Best Fit & Pro Fit Plus - Die Leistungen

Arznei, Verbandmittel pivfs™

Behandlung durch )
Privatarzt Ubrigens:
100 % Alle Leistungen auch
uber den Hochstsatzen

der GOA

Marktfﬁhrer
in Sachen
Naturheilkunge

Ambulante
Leistungen



Stationare Leistungen 100 %

Mit Unterbringung im Ein-Bett-Zimmer
inklusive Chefarzt- / Spezialisten-
behandlung

Leistungen Giber GOA moglich!




Pro Fit Plus

Zahnleistungen

« Zahnbehandlungen
« Zahnersatz
» Kieferorthopadie

* Implantate und Inlays

Ab dem 7.
Versicherungsjahr

ohne Erstattungs-

hochstséatze bei
Zahnersatz

100% ab Beginn ohne Hochstsatze

Ubrigens:

Alle Leistungen auch
uber den Hochstsatzen
der GOZ



Highlights im Uberblick

Stationare
Leistungen

unabhéangig
von der

Hochste garantierte Beitragsruckerstattung am Markt SRS

6 MB garantierte Beitragsruckerstattung bei Leistungsfreiheit auf den Haupttarif AZP

Leistungen oberhalb der Hochstsatze von GOA und GOZ méglich

Top-Vorsorge unabhangig von der BRE
Inklusive Bluttest zur Krebsfriherkennung aus Krebs-Scan

Familienfreundliche Leistungen

Beitragsstabilitat
Durchschnittliche BAP < 1 % jahrlich

QA0

HanseMerkur



Der EGO2

Integration des “Krebs Scan”
in unseren Top-Tarif — Best Fit & Pro Fit Plus

» Krebs Scan — seit November 2023 Bestandteil des EGO2

« einzigartig im PKV-Markt

« Erhohung der Zahnleistung auf 90%

» Erhohung der Brillenleistung auf 600,- / 24 Monate

* bis zu 6 Monate Beitragsbefreiung bei Elterngeldbezug
und Pflege eines Familienangehorigen

 LASIK bis 4.000,- Euro / alle 60 Monate

» Malnahmen zur Stressbewaltigung

W

HanseMerkur

NEU:
ink, Bluttest zur
Krebsfrih-
erkennung aus
Krebs-Scan

W

Hand in Hand ist

HanseMerkur

Die Erfolgsgeschichte
wird fortgefahrt

Mit dem Relaunch von Best Fit und Pro Fit Plus zum 01:11.2023 bleiben zukiinftig keine Wiinsche
im Versicherungsschutz offen. Die eingefiihrten Mehrleistungen starken erheblich die Marktposi-
tion der beiden Hochleistungsprodukte und bieten dariiber hinaus optimale Vertriebschancen.

Welche Mehrleistungen werden konkret geboten?

« Obligatorische Mitversicherung des innovativen Bluttests zur Krebsfriiherkennung
aus Krebs-Scan (unabhangig von einer méglichen BRE/Pauschalleistung)
« Sehhilfen bis 600,- EUR innerhalb von 24 Monaten
+ LASIK bis 4.000,- EUR innerhalb von 60 Monaten
 Zahnersatz bis 90 %
« Zahnprophylaxe bis 120,- EUR (unabhéngig von einer moglichen BRE/Pauschalleistung)
« Beitragsfreistellung wéhrend der ersten 6 Monate bei Elterngeldbezug oder wihrend Pflegezeit
« MaBnahmen zur Stressbewaltigung

Besonders hervorzuheben ist zudem die ausgezeichnete Beitragsstabilitat weit Gber dem
Branchendurchschnitt. In Best Fit und Pro Fit Plus liegt die durchschnittliche BAP bei < 1% jahrlich!
Fir das Jahr 2024 wurde in diesem Tarif bereits eine Beitragsgarantie ausgesprochen.

Dariiber hinaus gilt nach wie vor:

« Top-Absicherung im Krankheitsfall, Leistungen auch iiber dem 3,5-fachen Satz
der GOA und GOZ méglich

« Pauschalleistung oder Beitragsriickerstattung von 6 Monatsbeitragen aus dem Grundtarif AZP
bei Leistungsfreiheit

Die Produkteinfiihrung rundet das Gesamtpaket der beiden Produkte ideal ab. Somit richten sich
Best Fit und Pro Fit Plus wie gehabt an alle, die die besten Leistungen wollen und méglichst
geringe Beitrage zahlen wollen, solange sie gesund sind.

Zahnprophylaxe und Krebsfriiherkennung wie das umfang-
reiche Programm fir Vorsorge beeinflussen die Pauschal-
leistung und die garantierte Beitragsriickerstattung nicht!

@ Vorsorge wird bei HanseMerkur groBgeschrieben:




Die Zielgruppen

- (2024 - 69.300,- Euro brutto)

— Unternehmer

- legen Wert auf top Versorgung im Krankheitsfall

— Mediziner

Angestellte Uber der Jahresarbeitsentgeltgrenze

- Arzte kennen Arzte (oder sind mit ihnen verheiratet ©)

- z.B. Ersparnis bei Verzicht auf Zahnleistungen — 50-80,- Euro

HanseMerkur
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Hand in Hand ist
HanseMerkur

Hand in Hand ist \ k

HanseMerkur .
Premium-

\:

_ . ! Leistungen fr
Pro Fit Plus: Premium-LelSl Angestellte
fﬂr Arbeitnehmer ﬁ ". Private Krankenvollversicherung

Ihre private Krankenvollversicherung mit den besten Leistungen zum fairen Preis

Aber es geht noch weiter:

« Das der
reduziert Ihren Monasheitrag ab dem 65. Lebensjshr
auf ein Minimum.
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L ...bis gleich am Stand ©

HanseMerkur
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HanseMerkur

Die HanseMerkur
Sparte LV

Insurance Campus

Christof Kaiser (Vertriebsdirektor Leben)



HSV und die VD Leben der HanseMerkur:
Was ist der Unterschied?

HanseMerkur
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HSV und die VD Leben der HanseMerkur:
Was ist der Unterschied?

Die VD Leben ist erstklassig:
Produkte, Ablaufe, Ansprechpartner ...

Wir haben die Kosten im Giriff.

Wir haben eine Strategie:
Wir sind fur Makler da.

HanseMerkur 15



Konzepte zur Altersvorsorge:
Wurden Sie das so lhrem Kunden empfehlen?

12 Jahre Laufzeit
mtl. EUR 131,61

Beitrage insgesamt EUR 18.952,-
Auszahlungswert nach 12 Jahren EUR 17.712,-
Rendite p.a. minus 0,5% p.a.

I
mtl. EUR 131,61

Beitrage insgesamt EUR 47.752,-

Auszahlungswert nach 30 Jahren EUR 55.422,-

Rendite p.a. 0,5% p.a.

HanseMerkur
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Fakt ist:
Ohne lhre Beratung macht |hr Kunde das genau so.

Vertrags- Gezahlte Bei- Auszahl- entspricht
dauer trage u. Zulagen ungswert

1 Jahr 1.425 Euro 1.142 Euro 80,14 %
i i S =D e
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Konzepte zur Altersvorsorge:
Wurden Sie das so lhrem Kunden empfehlen?

20 Jahre Laufzeit
mtl. EUR 122,29

Beitrage insgesamt EUR 29.348,94
Vertragsguthaben EUR 20.377,39
Rendite p.a. minus 1,5% p.a.

HanseMerkur



Fakt ist:
Ohne lhre Beratung macht |hr Kunde das genau so.

Fir die Zeit vom 01.12.2004 bis 31.01.2024 wurden die Beitrdge (insgesamt 29.348,94 EUR) wie folgt verwendet:

Abschlusskosten
/_ 744273 €
Beitrage
14960 56 €
Venwaltungs-
kosten
511468 €
Risikokosten

83097 €

Sie tilgen die Abschlusskosten lhres Vertrages (Grundversicherung und dynamische Anpassungen) in den ersten
Jahren. Danach kann ein groRerer Teil der Beitrage in die ausgewahlten Fonds investiert werden. Fir den Fondskauf

erheben wir - anders als die meisten Banken - keine Ausgabeaufschlage.

Zum 01.01.2024 (Kursdatum 15.01.2024) betragt das Vertragsguthaben 20.377,39 EUR. Hierbei wurde berlcksichtigt,
wie sich die Fonds entwickelt haben.

HanseMerkur 19



Fakt ist:
Ohne lhre Beratung macht |hr Kunde das genau so.

(Eher nicht geeignet)
Ich mach’das lieber selbst.

(Viel besser geeignet)

Mein Makler macht das.

HanseMerkur
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Konzepte zur Altersvorsorge:

Uber die Wirkung von Kosten ... (Beitrag 200 EUR monatlich)

VarioCare
40 Jahre LZ

Kapitalprognose
Beitrage € 96.000

Vertragsguthaben
nach 10 Jahren
Beitrage € 24.000

Vertragsguthaben
nach 20 Jahren
Beitrage € 48.000

Vertragsguthaben
nach 30 Jahren
Beitrage € 72.000

3%

€ 147.185

3%
€ 22.621

3%
€ 50.833

3%
€ 95.801

MSCI (Kosten 0,12%)

6%

€ 296.618
6%

€ 26.219

6%
€ 68.488

6%
€ 158.617

HanseMerkur

Fonds P
(= Kosten um 2% hoher)

3%

€ 105.199
3%

€ 20.977

3%
€ 46.448

3%
€74.872

6%

€ 201.250
6%

€ 24.225

6%
€62.813

6%
€ 120.194

21



Blick in die LV Produktwelt der HanseMerkur: Niedrige Kosten.
Oder: Im Einkauf liegt der Gewinn.

IM EINKAUF
LIEGT DER

GEWINN

WIE SIE BESSER
ANLEGEN ALS N~
WARREN BUFFETT [ =




Regional aufgestellt.
Jederzeit erreichbar:

Wir sind fuar Makler da.

lhre Ansprechpartner der LV stehen lhnen bei allen Themen und
Fragen rund um die Lebensversicherung jederzeit zur Verfligung

+ Herr Raphael Suchefort
| Mobil: 0178 1445803
| E-Mail: raphael.suchefort@hansemerkur.de

+ Herr Fabian Luminario
Mobil: 0172 6530018
E-Mail: fabian.luminario@hansemerkur.de

+" Herr Johannes Matreux
. Mobil: 01717407641
E-Mail: johannes.matreux@hansemerkur.de

HanseMerkur
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Blick in die LV Produktwelt der HanseMerkur: Zusammenfassung.

1.Alle Spiele, alle Tore — Euer Anbieter in allen Schichten!
2.Niedrige Kosten — Im Einkauf liegt der Gewinn!
3. Flexibilitat — nichts ist bestandiger als Veranderung!

4.Hand in Hand — bestmoglicher Service durch regionale Betreuung!

HanseMerkur
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HanseMerku




Timo Holz
Vertriebsleiter
Vertriebsdirektion SHU

Mobil: 0175 168 02 54
Mail: timo.holz@hansemerkur.de




Bedingungs-Highlights

Unsere Highlights

Alle Rassen sind versicherbar
Alle rassespezifischen Erkrankungen
Vorsorgepauschale

Verzicht auf Kindigung im Schadenfall

Verzicht auf ordentliches Kindigungsrecht
nach Ablauf des 3. Versicherungsjahres




Tierkrankenversicherung

Einige Fakten

1 7,5 Millionen Katzen
In etwa jedem 4. Haushalt lebt eine Katze

Altersverteilung der Heimtierhalter bis 29 Jahre

30 bis 39 Jahre
40 bis 49 Jahre
50 bis 59 Jahre
Uber 60 Jahre

1 0,7 Millionen Hunde
In rund jedem 5. Haushalt lebt ein Hund




Haustiermarkt in Deutschland: Viel Potential — flr jeden!

30%

N

16.05.2024 | Wau & Miau — Erfolgreich mit Tier-KV HanseMerkur

29



Kundenkontaktpunkte

Hundeschulen

Tiervereine
Tierarzte

16.05.2024 | Wau & Miau — Erfolgreich mit Tier-KV HanseMerkur 30
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Hand in Hand ist

HanseMerkur




